PARA CRIAR UMA MARCA PESSOAL
COM VALOR E SUCESSO.




INTRODUCADO

Muitas pessoas quando ouvem falar em Marca e Pessoal
na mesma frase pensam em auto-publicidade. Se és uma
dessas pessoas fica a saber que este livro ndao é sobre ti,
é sobre as outras pessoas. Porque Personal Branding é
aprenderes a usar a tua experiéncia, competéncia e
historia como ferramentas para ajudar as outras pessoas.
Num mundo em que muitos usam os outros para beneficio

proprio isto € mesmo um “"Game Changer".

Talvez nao saibas, mas o rendimento mensal esta mais
ligado com a Marca Pessoal do que o que possas imaginar.
Estudos indicam que quem tem uma Marca Pessoal forte
ganha mais 10 a 25% por ano.

Mas nunca vais criar uma marca se nao entenderes o
poder de uma marca. A forma como impacta na tua vida,
nos teus relacionamentos, no teu trabalho. Primeiro, tens
que te tornar a pessoa que quer desenvolver
competéncias, estudar, melhorar, investir em si e criar uma
identidade e marca uUnica para si proprio. E depois

identificar a tua vantagem competitiva - a resposta a
questao: porque devo fazer negdocio contigo?

NOs nao temos que ser conhecidos em todo o mundo mas
se queres criar uma reputacdao deves comecar a pensar: O
que posso fazer pela minha comunidade? Provavelmente ja
conheces o poder de uma rede de contactos e sabes
como é fundamental mas lembra-te sempre que:

Your network is who you know, and your reputation is who
knows you.”



AS 7 REGRAS DE OURDO

Para comecares hoje a criar ou melhorar a tua Marca
Pessoal vou partilhar contigo as minhas 7 Regras de Ouro:

| - TER FOCO

Muitas pessoas estao a tentar ser "tudo para toda a
gente"”. Decide qual € a tua mensagem chave, o teu
posicionamento, os teus valores e os teus objetivos.

Depois mantém-te fiel e consistente com eles.

2 - SER GENUINO

y

E importante ser realmente bom naquilo que fazes.
Continuar a estudar, aprender e desenvolver um conjunto
de competéncias ou conhecimentos. Lembra-te que a tua
Marca Pessoal e o teu contelido podem ajudar a ampliar
quem tu realmente és, mas nao fazem de ninguém uma
pessoa diferente.

3 - CONTAR UMA HISTORIA

Ninguém quer ouvir-te gritar sobre os teus produtos e
servicos no vazio das redes sociais. Em vez disso cria
historia em torno da tua marca com a qual o publico se
possa envolver. Se a tua marca pessoal ndao esta a contar
uma historia, ja perdeu metade do seu publico potencial.



4 - SER CONSISTENTE (mas estar preparado para falhar)

Certifica-te que a tua promessa pessoal de marca se
mantém consistente, tanto online como offline. E
lembra-te que nunca conseguiras a melhor marca até
falhar algumas vezes e enquanto nao ultrapassares a tua
zona de conforto.

S - CRIAR UM IMPACTO POSITIVO

Lembra-te que tu és a tua marca, ndao importa qual seja o
teu trabalho actual ou qual o projeto em que estas a
trabalhar. Manter uma atitude positiva e ajudar os outros
sO ajudara a fazer crescer saudavelmente a tua marca a
longo prazo.

6 - SEGUIR UM EXEMPLO DE SUCESSO

Se fizeres o que o teu exemplo faz, podes ter os mesmos
resultados que ele tem. O sucesso vem, muitas vezes, do
estudo de tendéncias e individuos populares em
diferentes plataformas e depois a sua implementacao
personalizada para a nossa audiéncia.

7- DEIXAR UM LEGADO

Depois de teres construido a tua Marca Pessoal com uma
reputagdao e comunidade por detras dela, o passo seguinte
é pensar no legado que deixaras. Quais s3o as
palavras-chave e as ac¢dOes pelas quais queres ser

conhecido?



o

CONCLUSADO

Uma marca pessoal € um projeto para toda a vida que
evolui e muda constantemente. Mesmo os peritos que
constroem ou melhoram as maiores marcas sabem que
ndo existem regras rigidas para a criagdo de uma marca
pessoal. Mas estas orientagbes gerais vao, seguramente,
ajudar-te comecar.

Para teres a oportunidade de dar os primeiros passos de
forma acompanhada e comecar a ter resultados em 7 dias,
criei uma "Framework™ simples, pratica e totalmente
gratuita.

Encontra-a em:
https://andrefcosta.com/framework-personal-brand

E lembra-te, que o desenvolvimento de uma Marca Pessoal
vai ajudar-te a ser uma referéncia na tua area e a ter uma
melhor remuneragdo ou mais clientes para o teu negocio.
Vai permitir que comeces a criar a tua reputacao e o teu
legado e sera a diferenga entre perguntarem "Quem és
tu?” e dizerem "Obrigado por estares aqui”
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